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Guia completo sobre
O associativismo e
as vantagens para

O Seu negocio




Uma associacao € uma sociedade civil sem fins lucrativos
que funciona como organizacao permanente e democratica,
por meio de um grupo de pessoas ou de entidades que busca
determinados interesses comuns, sejam eles econdmicos,
sociais, filantropicos, cientificos, politicos ou culturais.

O associativismo e o ato de se unir em associacoes
representativas para a defesa de interesses em comuns. =
o caso da ACIF, a associacao que reune o empresariado da
Grande Florianopolis com o intuito de oferecer beneficios e
representatividade aos seus associados.

Nosso objetivo com este guia e apresentar a vocé um panorama
sobre o0 associativismo e as vantagens que ele oferece para o
seu negocio, independentemente do tamanho da sua empresa.

Portanto, receba nosso convite para embarcar nesta jornada.
Vocé vai entender que a unido realmente faz a forca, pois e
para isso que a ACIF nasceu, para unir empresarios em busca
de um objetivo em comum e para a criagao de um networking
de qualidade.

Tenha uma boa leitural




O associativismo como
processo de democratizacao
empresarial

O associativismo empresarial tem como um dos seus focos a abertura da
participacao ativa entre a sociedade organizada e o poder publico.

A mobilizacao de um grupo de pessoas da comunidade ou de empresarios
para alcancar determinados objetivos fica muito mais facil e traz melhores
resultados se for realizada em parceria com uma entidade associativa.

Nao sdo apenas as empresas que ganham com isso. O proprio municipio
e demais setores publicos se beneficiam com seu desenvolvimento
econdmico ao apoiarem e valorizarem essas instituicoes.

Ha, inclusive, uma estrategia prevista na Lei Geral das Micro e Pequenas
Empresas com o intuito de criar consorcios para compra e venda de
produtos pelas empresas de pequeno porte.

O objetivo e fazer com que as MPEs aumentem a competitividade e se
insiram em novos mercados, por meio de ganhos de escala e reducao de
custos operacionais.



Associativismo: como
e por que investir
nessa ideila?

O associativismo € uma pratica mercadoldgica muito util para

empresas cujos negocios tenham algum elemento em comum,
como a utilizacao da mesma materia-prima ou até mesmo um
produto final similar.

Na realidade, essa estrategia permite que duas ou mais empresas
unam forcas a fim de obter beneficios comuns.

Para que essa acdo seja efetiva, as organizacoes precisam se
estruturar e se certificar de que a metodologia e viavel para as
particularidades de cada negocio.

Confira as vantagens que podem ser obtidas por meio do
associativismo e como e possivel implementa-las em seu negdcio.




As principais
vantagens do
associativismo

Uma das maiores dificuldades das pequenas e medias
empresas e enfrentar a concorréncia das grandes
corporacoes.

Muitos desses obstaculos sao comuns, de modo que
se torna vantajoso que elas se unam para elevar a
qualidade dos produtos e servicos, somando forcas e
suprindo mutuamente suas deficiéncias.

Veja a seguir as principais vantagens desse modelo:

Troca de experiéncias

A uniao propiciada pelo associativismo faz
com que os empreendedores pensem de modo
coletivo, troquem experiéncias ricas e tenham
ideias que os ajudem a crescer em conjunto.

Na ACIF, os empresarios podem participar de
eventos que sao oportunidades para ampliar
o networking e firmar parcerias.

Nucleos empresariais

O modelo de Associativismo permite a criacao
de nucleos de apoio empresarial, podendo

ser formados de acordo com as necessidades
coletivas ou de interesses em comum.

Na ACIF, temos diversos nucleos consolidados,
como: Nucleo da Mulher Empresaria, Nucleo de
Jovens Empreendedores, Nucleo de Coworking,
entre diversos outros.



Conhecimento aprimorado

Cada empreendedor traz bagagens valiosas, e
0 convivio com mais empreendedores € uma
chance de adquirir mais conhecimento.

Além disso, os associados da ACIF tém
diversas capacitaces disponiveis e acessiveis
a um custo bem menor para toda sua equipe.

Autoridade para a marca

Utilizar uma marca forte como a de uma
Associacao Comercial na fachada ou nas
dependéncias do seu estabelecimento € uma
forma de relacionar a imagem do seu negocio a
reputacao da entidade, o que ajuda a transmitir
credibilidade ao seu publico.

Reducao de custos

Em uma rede com um numero maior de
integrantes e mais facil conseguir precos mais
acessiveis em produtos e servicos que fazem
parte do dia a dia da sua empresa.

Na ACIF, os associados tém condicoes exclusivas
em diversos deles (confira no fim do eBook).

Mais competitividade

Com acesso a produtos e servigos mais baratos,
mais conhecimento de negdcio e uma rede de
contatos mais robusta — beneficios conquistados
por meio do associativismo —, 0 seu negocio
ganha visibilidade e, por consequéncia, maior
competitividade no mercado.
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Conheca os beneficios que
o Associativismo oferece
" . O associativismo é de extrema importancia para as empresas
a classe empresarial por dois motivos

o _ Representacao politica em questdes de interesse coletivo
Vocé sabe o que uma associacao comercial pode fazer por vocé

e pelo seu negocio? Oferta de servicos com melhor custo-beneficio

A ACIF tem o objetivo de desenvolver o segmento empresarial,
ampliar a representatividade, defender os interesses dos

empresarios e cooperar com as entidades publicas e privadas. Ele permite que possamos trabalhar naquilo que somos
realmente bons: atender nossos clientes com produtos e

O comeércio e industria da cidade estao representados por uma servicos de qualidade.

entidade que ha mais de um seculo e ativista sob a perspectiva

da pauta empresarial e luta para defender os interesses As oportunidades trazidas pelo associativismo beneficiam
empresariais, trabalhando para capacitar e apresentar solucoes empresas, empresarios e empregados. As organizagoes podem
que facilitem o cotidiano de trabalho do empreendedor. terceirizar atividades que nao fazem parte do seu objetivo final,

_ o _ reduzindo custos e se tornando mais competitivas.
Alem disso, o associativismo permite a obtencao de melhores

resultados, beneficios de economia em escala, maior poder de Alem disso, os empresarios se desenvolvem — tanto em termos
negociacao e reducao de riscos. profissionais quanto pessoais — e os empregados se capacitam.



Networking para
impulsionar seu negocio

O networking € uma poderosa ferramenta para quem quer entrar no
mercado de trabalho e para qualquer empreendedor. Nao basta so estar
nas redes sociais ou distribuir o maior numero de cartdes de visita, a
questdo nao é quanta gente vocé conhece, mas quem vocé conhece.

Vale a pena investir nessa construcao, mas lembre-se de que o
networking e uma via de mao dupla, em que deve haver troca de
informacodes, conhecimentos, indica¢des, de forma natural e mutua.

Foque em escutar e observar pessoas que tenham potencial de
relacionamento futuro, seja como fornecedor, parceiro de negocios,
socio ou funcionario.

Na ACIF realizamos alguns encontros de negdcios, como a nossa
Sessdo de Negdcios, em parceria com o Sebrae, em que criamos um
ambiente propicio para potenciais clientes, oportunizando novos
negocios e networking, de forma a obter vantagem competitiva e
impulsionar o seu negocio.

Confira a seguir, algumas dicas fundamentais para que vocé
incrementar o seu networking e fechar novas parcerias de negocios:



Compartilhe o que
vocé esta lendo

Quando vocé receber uma newsletter
interessante, ler um artigo ou ver um
video que possa interessar alguem da

sua rede, envie para essa pessoa de forma
personalizada.

No e-mail ou na mensagem de WhatsApp,
faca questao de dizer: “Lembra que vocé
comentou isso comigo? Talvez isso seja
interessante pra vocé”

Em vez de compartilhar o artigo pelo
Facebook ou LinkedIn, coisa que vocé

tambem pode fazer, esse tipo de mensagem

nutre de forma mais significativa as relacoes
que vocé constroi.

Faca almocos, cafés e
reunioes pequenas

Em vez de fazer com uma unica pessoa,
reuna duas ou trés para dar mais vida
ao encontro. As duas pessoas que nao
se conheciam acabam comecando ali
uma relacao em que vocé é o conector.

Nesses casos e preciso ter uma
sensibilidade extra para fazer o
“matching”, mas com certeza € uma
pratica mais eficiente do que uma
introducao por e-mail.

Esteja disponivel para
ajudar as pessoas quando
elas mais precisarem

Quando uma pessoa esta em transicao

de carreira ou iniciando um novo
negocio, por exemplo, esta mais
vulneravel a qualquer tipo de ajuda. Esse
€ um momento em que uma dica ou uma
conexao podem ter um impacto gigante.

As vezes, trés minutos para pensar em
quem sao as pessoas da sua rede que
podem ajuda-la ja fazem diferenca para
aprofundar sua relacao.



Use cada pessoa que vocé
conhece para conhecer uma nova

Comece com a rede que vocé ja tem hoje: clientes
atuais, antigos socios ou mesmo amigos que
fizeram faculdade com vocé. Use cada uma dessas
pessoas para expandir sua rede.

Quem eles conhecem que poderia ser um potencial
investidor? Sera que seu cliente atual nao pode
indica-lo para um novo? E o amigo da faculdade,
sera que pode contrata-lo como fornecedor?

Faca sempre o follow-up depois
do primeiro contato

Envie um e-mail agradecendo pela conversa, mas
inclua sempre uma proposta de acao no final para
engrenar a conversa.

Se vocé conversou com alguem em um evento sobre
um desafio especifico da sua empresa, lembre-se de

mandar uma mensagem depois contando o que vocé
fez depois da conversa, mas nao pare por ai.

Se for uma mensagem de atualizacao, podera se
encerrar com uma resposta de agradecimento.
Aproveite para convidar a pessoa para um cafe, com
a intencao de aprofundar a conversa, ou faca mais
uma pergunta que surgiu depois quando vocé estava
refletindo sobre o assunto.
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Faca dos eventos que
voceé participa uma
fonte de novos contatos

Se vocé quer conhecer novas pessoas,
tem que ir onde as pessoas estao. Hoje
existem infinitas oportunidades para
fazer networking, mas isso nao significa
que voceé precise abracar todas:

Mapeie os eventos mais conhecidos do seu setor: feiras,
convencoes, simposios, festivais, hackathons, palestras
ou meetups;

Liste seu objetivo e o tipo de pessoa que vocé deseja
conhecer: novos clientes, possiveis fornecedores
ou investidores;

Faca uma lista daqueles eventos que sao mais
estratégicos para vocé participar, de acordo com a
presenca dessas pessoas;

Saia de casa, antes do evento, com uma lista de quem
gostaria de conversar, mas também deixe espaco para
conhecer novas pessoas por meio da indicacao de
conhecidos ou da oportunidade que surgir ao longo
do evento;

Va com o pitch na ponta da lingua e veja essa conversa
como a primeira camada de conexao. Se for positiva, é
provavel que vocé trocara cartées com a promessa de
voltarem a se falar por e-mail ou pelo Linkedin.
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Associativismo em
tempos de crise

Como ja mencionado, a uniao com outras empresas incentiva a
troca de ideias e, consequentemente, pode ajudar na busca por
maneiras criativas de superar a crise.

As associacOes promovem 0s ambientes ideais para iSso por meio
de nucleos setoriais, reunides de diretoria e acoes especificas para
incentivar o consumo.

Alem da construcao de uma poderosa rede de relacionamentos,
0 associativismo pode colaborar diretamente para amenizar

os efeitos de uma crise econémica por meio de campanhas de
marketing unificadas, compras coletivas, promoc¢des conjuntas,
aquisicao de maquinas para uso coletivo e parcerias para o
desenvolvimento tecnoldogico.




Iniciativas

O empreendedor, ao se associar, tem a oportunidade
de usar diversas solucoes que facilitam o cotidiano
do negaocio e auxiliam para ampliar a rede de
contatos, favorecendo assim o fechamento de
negocios e um crescimento conjuntos entre
diversos segmentos.

Bons exemplos disso sao os Encontros de Negocios
promovidos pelas Regionais: um evento em que,
alem de apresentar conteudos especificos sobre
Gestao Empresarial, proporciona momentos de troca
de cartOes, apresentacao de cada empresa em meio
a um ambiente descontraido.

O associado tem a sua disposicao beneficios

para a contratacao de planos de saude, planos de
previdéncia, sistemas de emissao de nota fiscal,
camara de conciliacao para conflitos empresariais,
capacitacoes, rede de descontos, XLM, melhores
taxas para microcredito e muito mais.
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Veja como a
vail ajudar a sua
empresa a prosperar

Ter sua marca representada por uma associacao
solida e a possibilidade de trocar experiéncias com
um networking de qualidade capaz de impulsionar o
seu negocio, de fato, sao beneficios que, por si so, ja
valem o empenho de fazer parte de uma instituicao
como a ACIF.

Mas os associados da Associacao Empresarial de
Florianopolis tém, a sua disposicao, diversos servicos
para implementar em suas empresas.

A grande vantagem e que mesmo 0S Servicos

pagos possuem um preco menor do que se forem
adquiridos por outros meios. E ainda ha os descontos
exclusivos para associados em diversos servicos e
produtos de terceiros. Confira a seguir:




Planos de saude da

Unimed Florianopolis —  Microcrédito empresarial
e odontologico da por meio da ACIFCred
Uniodonto-SC para m
oferecer aos seus
colaboradores
' Servicos juridicos e
® Portal para divulgar de consultorias diversas
vagas da sua empresa
Servico de consulta de Solucdo ambiental de
crédito do SCPC descarte responsavel do
oleo de cozinha usado por
meio do Programa ReOleo.
- Cursos e treinamentos

E— diversificados para
8 qualificar toda sua equipe + E muitomais



+ACIF

Confira tudo o que vocé pode conquistar
sendo mais um associado ACIF. Juntos ja
representamos mais de 80% do PIB da cidade,
e estamos em constante crescimento, prontos
para ajudar 0 seu Negocio a prosperar.



https://materiais.acif.org.br/quero-me-associar



